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 华东地区丙烯产业调研报告 
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内容提要 

2025 年 7月 22日，郑州商品交易所丙烯期货上市交

易。为增进各期货公司对丙烯现货产业的了解，充分协助

发挥期货的市场功能，搭建产业与金融市场对接的桥梁，

推动现货市场与期货市场的融合，由期货日报主办，郑州

商品交易所支持的“2025 年度期货服务实体 丙烯产业调研

活动”于 2025年 7月 13日至 7月 18日举行。本次调研走

访了连云港、青岛、滨州、淄博等地 7家大型化工企业，

了解丙烯产业链现状及企业运用期货工具的情况。从本次

调研情况来看，丙烯相关产业企业对于丙烯期货的上市均

持欢迎态度，部分期货运用较为成熟的企业，期待未来运

用丙烯期货，可以结合企业自身仓储、物流、交割库等优

势，打造区域碳三化工产业平台。丙烯期货上市后，目前

国内从原油——丙烷——丙烯——聚丙烯的产业链各个环

节期货工具已经齐全，企业运用期货工具的手段和方式也

将更加灵活多样。
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一、华东丙烯产业调研记录 

（一）江苏瑞恒新材料科技有限公司（中化集团下属） 

 

1、基本情况：江苏瑞恒新材料科技有限公司成立于 2017年 5月 26日，位于江苏省连云港

市徐圩新区，注册资本 68 亿元人民币，该公司隶属于江苏扬农化工集团有限公司，实际控制

方为中国中化集团。作为化学原料和化学制品制造企业，公司主营合成材料、危险化学品生产

等业务。目前公司主营业务在 C3 产业链，包括 60 万吨 PDH 、65 万吨苯酚丙酮、48 万吨双酚

A、15 万吨环氧氯丙烷、40 万吨环氧丙烷和 18 万吨环氧树脂等（其中环氧树脂是中化的拳头

产品）。 

2、交流环节： 

1）企业相关装置今年的负荷情况：PDH 可以开到 105%，酚酮负荷开到 110%，高开工下可

以降低成本，2025 年 1-6月成本同比又降了 4%，充分发挥产业链协同优势。 

2）期货上操作的原则：由中化国际上海统一进行期货操作，期货必须与现货结合，以降

低现货价格风险为目的，公司之前在 PG、PP 包括后面的丙烯上都有操作。国资委要求央国企
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操作期货的两条红线：一个是套保比例总规模上不超过工厂现货规模的 90%，贸易规模的 80%，

另一个是保值要与现货结合，套保总量不超过现货风险敞口数量。中化国际是期现货结合考核

套保效果，比较规范。 

3）PDH 路线中的丙烷的来源：4 月中美贸易战前公司丙烷 85%是美国货，剩下是其他地区

货，4月后响应国家政策目前丙烷降到 20%美国货，其他采购加拿大、中东和澳大利亚货。 

4）公司的运力：槽车 500-600 吨/天，运输半径在 500 公里以内，主要运山东金能，海运

主要做华南华东和出口贸易，最近在开发内陆水运，主要辐射扬州等地。 

5）罐的情况：7个丙烯球罐，每个 3000立方，每个装 50%满度，留一些空间，如果 PDH检

修的时候从韩国买丙烯，需要 3天左右的运输时间。 

6）目前丙烯还有 4-5万吨外放量/年，理论上可以开到 110%的负荷。目前中化已经申请了

丙烯交割库（从公布来看，入选第一批郑商所交割库）。 

7）关于丙烯生产利润，要动态看，但是对于他们终端产品来说，丙烯的利润情况对整体

的利润没有太大影响（终端产品环氧树脂属于精细化工品，利润情况较好，因而 PDH 环节生产

利润对公司整体影响不大）。 

 

（二）江苏盛虹石化产业集团 
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1、基本情况：盛虹控股集团创立于 1992 年，是石化炼化、新能源、新材料、高端纺织全

产业链一体发展的国际化高新技术产业集团。自创立以来，始终与国家战略同频，专注实体经

济发展，现拥有上市公司 1 家（东方盛虹，000301），在上海、香港、新加坡设立分支机构，

业务遍及全球。2024 年，盛虹控股集团位列“世界 500 强”第 171 位、“中国企业 500 强”第

48位。盛虹石化产业集团是盛虹控股集团倾力打造的创新型、生态型产业集群，位于国家东中

西区域合作示范区（连云港徐圩新区），规划面积约 16 平方公里，集生产研发、物流配套等功

能于一身，坚持炼化一体、高端新材料全产业链均衡发展。目前，盛虹石化已投资约 2000 亿

元，布局建设了 1600 万吨/年炼化一体化、240 万吨/年醇基多联产、70 万吨/年丙烷产业链、

390 万吨/年 PTA 等重大项目，并完整配套了超 500 万立方米仓储罐区、江苏首个 30 万吨级原

油泊位、多个 10 万吨级至 5 万吨级液体化工泊位，以及热电联产等项目，逐步构建了“油、

煤、气”三头并举、“芳烃”“烯烃”双链并进的发展模式，是国家七大世界级石化产业基地中

极具影响力的支柱品牌。目前盛虹石化共有 170万吨丙烯产能，其中 70万吨是 PDH、55万吨石

油链条，45万吨 MTO。 

2、交流环节： 

1）企业有 MTO装置，对下半年甲醇价格怎么看：往年甲醇季节性比较强，5-8月是高负荷

时期，今年因为地缘政治和关税原因，价格有所偏离基本面和季节性，但是好在时间不长，目

前 2400 左右的甲醇价格比较适中，近期浙江兴兴、南京诚志等都因为甲醇价格偏高在讨论是

否停车，从盛虹来看，目前生产 MTO 还有一些边际利润，负荷也处于中高位。下半年主要看伊

朗限气是否提前。 

2）盛虹有三条丙烯生产链条，其中 PDH 的原料来源：盛虹石化 PDH 装置年产 70 万吨丙烯，

其中盛虹一体化炼化中就可以生产40-50万吨丙烷，基本上可以满足PDH装置60%开工的所需，

因为每月可以采购 1-2 万吨丙烷，有现货有长协各种方法，民营企业机制比较灵活，同时也可

以自采丙烯。 

3）对今年下半年丙烯需求的看法：盛虹通过对标同行，压缩成本，优化利润等方式，及

时进行产能调整，根据产业链利润灵活调整生产。对于全国范围来看，短期丙烯需求看空，因

为近期又有不少新装置 PDH 投产，但是中长线看下半年丙烯需求偏多。 
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4）公司在期货上的操作：公司在原油、甲醇、聚酯、烯烃上都有操作，对部门的考核是

单纯期货端需要有盈利，对于未来上市的丙烯期货，公司之前用的是合约货或者现货预售来管

控风险，未来丙烯期货上市后，公司可以套保，套利（锁定加工利润，期现结合基差贸易等）。

期货现货配比 1比 1，不留敞口。 

5）丙烯罐的情况：8万方 3万吨，罐一般是 45-50%的满度，已经申请丙烯交割库。 

6）丙烯期货也是有金融属性的，比较看好这个品种，因为目前丙烯上下端都有产品，可

以进行多种操作，而且未来产业、机构、风险子、散户等都可以参与丙烯期货品种，公司看好

这个品种的发展。 

（三）金能化学（青岛）有限公司 

 

1、基本情况：金能化学（青岛）有限公司是金能科技股份有限公司旗下全资子公司，位

于青岛董家口经济区，始建于 2018 年，员工 1000 余人，生产装置采用全球一流的设备，引进

全球领先的技术。公司建设了 48 万吨/年炭黑、180 万吨/年丙烷脱氢、200 万吨/年高性能聚

丙烯及清洁氢能源综合利用系列项目。产品有炭黑、丙烯、聚丙烯等，分属于 CB、PDH、PP 三

个事业部。 
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2、交流环节： 

1）金能的丙烷来源：4月前 90-95%是美国货，现在只有 40%左右是美国货。 

2）期权的操作：目前有进行期权操作，其中卖权做的比较多。 

3）PDH行业未来怎么看：这个行业悲观，但不会消失，因为中国在家电、钢铁、化工等大

类商品，全球占比超 60%，小产品方面全球占比超 80%，所以中国人会继续卷下去，只要某个

产业链没有巨亏，都不会选择停车。至于出国建厂，目前不会考虑，因为中国的产能效率是最

高的，中国的法律是最宽松的，建厂投产还是会优先选择国内。 

4）汇率和锁汇：对于内销的部分会选择银行锁汇，出口的部分不考虑汇率问题。 

5）丙烯投放市场量中，长约占比一半。每年采购的频次：9 月份谈明年 50%的长约（FEI 

CP 价格+升贴水）每年大概大单采购 2次，小单采购 2次，其他现货采买。 

6）丙烯销售半径：300-400 公里. 

7）丙烯球罐 20个，85%的满度。 

8）公司的期现操作上，22 年申请 LPG 厂库扩容、打通了 LPG 不易出库的困境；工厂的期

货部门很容易从套保变成投机，所以公司要明确自己期现部门的定位，风控也很重要，公司目

前 8 亿资金在套保，这件事最重要要让老板认同和参与，期货这件事，老板要懂，执行者要懂

且能说服老板的，监管部门要似懂非懂，期货和现货一定要相结合由一个人来管才能做好。目

前公司在和部分期货公司在进行代开保函的合作模式，5-8亿资金，提高资金利用率。 
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（四）青岛海湾化学股份有限公司 

 

1、基本情况：青岛海湾化学股份有限公司（以下简称“海湾化学”）是中国石油和化工

500 强企业，主营业务涵盖氯碱化工、有机化工原料、高分子新材料以及无机硅产品的研发、

生产与销售。近年，海湾化学聚焦新旧动能转换和产业转型升级，以“技术国际化、装备大型

化、环境生态化、管理现代化”为引领，统筹实施规划建设、安全环保、公用工程、仓储物流、

智能管理“五个一体化”发展战略，在西海岸新区董家口化工产业基地建成了 85 万吨/年乙烯

法聚氯乙烯、50 万吨/年苯乙烯、20 万吨/年聚苯乙烯、55.5 万吨/年烧碱、16 万吨/年偏硅酸

钠等一批上下游高度关联、产业链科学、带动性强的高端化工项目。 

2、交流环节： 

1）公司每年丙烯消耗 10 万吨左右，采用现货贸易商报价，汽运为主，因为设备投产时间

不长，目前丙烯没有长约，采购周期不超过 2个月，也有进口韩国货，没有固定占比。 

2）海湾化学有 4 个 3000 立丙烯球罐，生产半径范围内很多产丙烯企业，目前还没有出现

过断供的情况。 

3）苯乙烯近年来价格下降，对装置利润影响很大，对于原料和产成品之间价格关系，对
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于苯乙烯来说，是苯的价格拉动苯乙烯变化，对于双酚 A 来说，是双酚 A 拉动丙烯价格波动，

所以要看产业链不同来决定。 

4）目前纯苯有 60%长约，周边也有不少纯苯工厂，进口和国内都有长约。 

5）采购丙烯，如果是船运用的是到港价，如果是汽运用到厂价。 

6）双酚 A最近是满负荷，会在没有边际效益时候选择降负荷，看变动成本。 

（五）山东滨华新材料有限公司 

 

1、基本情况：山东滨华新材料有限公司成立于 2018 年 9 月，是滨化集团股份有限公司的

全资子公司，总部位于山东省滨州市。公司重点发展石化盐化融合的新材料产业，承担碳三碳

四综合利用项目，该项目被列为山东省新旧动能转换重大支撑项目。公司目前有 60万吨 PDH、

80 万吨丁烷异构化、30万吨环氧丙烷联产 78 万吨叔丁醇、以及 15万吨合成氨装置。 

2、交流环节： 

1）公司的丙烷采购：由于投产时间不长，公司最开始没有长约，但是后续有计划用长约，

中东用 CP+升贴水，美国用 FEI+升贴水，定价方式比较多样，纸货、现货都有，新加坡也有点，

未来丙烯期货上了，那定价方式就更加多样了。 

2）丙烯罐容：8个 3000立方的罐，1.2万吨左右的货物。 
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3）丙烯有时外采，有时外放，60 万吨的丙烯产量，一天大概有 1100-1200 吨每天外放，

在 PDH检修的时候（一年一次），也会外采丙烯。 

4）PO 从去年下半年开车至今，目前环氧丙烷的开工率超过 100%，因为经济效益很好。 

5）PDH 开工挺好，自 2023 年 7 月开车至今，运行稳定暂无检修计划，虽然行业 PDH 利润

很差，但是滨化由于水电蒸汽的节能，边际成本比较好，所以开工可以。一般除了极限情况，

不会轻易降负荷，因为水电蒸汽等是园区综合成本，单个环节亏损降负荷于算综合账不利。除

了极端情况。 

6）MTBE 开工过剩，由于国内电车的影响，油相关的品种未来发展趋势不佳，但是公司现

在寻求一部分出口，俄乌冲突后曾经有 2000 每吨的较好出口利润，目前也有少量出口到东南

亚、欧洲和南美洲。 

7）反内卷对化工产业影响：目前很多化工企业路线不同，比如煤头，油头，气头很多都

是综合性工厂，真实成本很难核算清楚，所以如果只是协会倡议是很难让行业自主降负荷关停，

除非未来有更高层面的行政指导。 

8）公司在氯碱行业中，由于下游产品比较高端，所以利润比较好，和西北地区电石法 PVC

比利润情况好很多，氯碱行业利润情况主要看下游产品。 

9）公司内部期货相关问题：公司内部有 5 个事业部，氯碱、石化、特种化学品、新能源、

新材料等，每个事业部内部都是独立采购和销售，公司的营销中心更多是作为管理部门的职责，

期货部门就在营销中心里面，公司对于期货部门有独立的考核标准和盈利指标，这个部门类似

一个期现公司，什么都可以做，可以套保、套利、期现操作等。期货部门接到仓单可以自己销

售，也可以给相应事业部销售。公司年初批总额度，不同的操作比例审批到不同层级的领导。

给的权限还是比较大。期货部门的考核，如果是套保，就全集团统一看效果，如果是套利和期

现，就看利润情况，所以是综合考察。策略是由部门研究员提出，采用分批建仓，现在期权上

用的卖权策略更多一些。具体套保比例根据行情来定，可以超过 100%，比较灵活。 
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（六）山东京博石化有限公司 

 

1、基本情况：山东京博石油化工有限公司（以下简称“京博石化”）位于山东省滨州市博

兴县经济开发区，是一家以石油化工为主业、集石油炼制与后续深加工为一体的大型民营企业。

京博石化占地面积 7400 余亩，前身为博兴县润滑油脂厂，1991 年建厂；1998 年确立以石油化

工为主业，走多元化发展的道路；2000年企业由国有企业改制为民营企业，确立了以“仁孝”

为核心的企业文化；2013年投资 2亿元成立研发中心，技术创新实力居石油化工行业先进水平。 

2、交流环节： 

1）由化工总监蔡总介绍京博石化简介以及近年来期现操作思路和情况。京博石化从炼油

企业转型为高端炼化一体化企业，未来致力于高端化学品和汽油的生产。公司的丙烯有三条路

线：PDH、催化裂化和 K-COT，总产量 64万吨，目前公司已经申请丙烯交割库。 

目前山东地区丙烯相关化工企业分两个派系，一个是金能、万华等沿海派，主要通过海运

辐射周边华南华东和华北，一个是内陆派，以京博和滨化为代表，主要辐射淄博、东营和滨州

地区，两地之间运费 120-180，因此常年有 100以上的价差。 

2）期货上的操作：主要是为了锁住利润，优化行业定价模式，因为丙烯社会库容很小，
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希望丙烯上市后，京博可以利用罐容、物流和仓储优势，为内陆派合作伙伴打造一个平台，将

丙烯报价周期延长，提货周期延长。 

公司期货运行情况：09 年燃料油开始组建团队，失败，14 年沥青上市，申请交割库，16

年逐步成熟，期货的作用也更清晰，一个是辅助经营，一个是成为信息的集散地和发布者；18

年把期现融入经营，20年申请 LPG 交割库，24年 PP交割库，25年纯苯和丙烯交割库。深刻体

会到交割库是打通期货现货的最后一公里的作用，对于企业来说，期货不但规避风险，还是多

了一个销售渠道。 

目前京博期货团队 18 人，各种定价模式都可以谈，其实管期货就是管 7 个差，时间差、

利润差、品种差、品质差、期现差、区域差、利润差？ 

期现之间是一体关系，丙烯期货上市后，有更多定价方式，和合作伙伴间有了更多定价标

的。原油——丙烷——丙烯——PP 工具多了才能全链条锁价，丙烯社会库容少，之前长约定

量不定价，但是期货上了以后，可以定量定价，通过期货操作消除分歧。 

3）40 万吨 PP装置停车原因：检修周期到了，PP 7-8月是淡季 

4）丙烯期货上市后具体操作想法：PDH 工艺可以直接用 FEI CP 锁定丙烷成本，然后用丙

烯期货锁丙烯价格，这样锁利润；K-COT 和催化裂解路线可以用石脑油来做。 

5）PP 粉料对于丙烯含水量有要求，其他没有，公司三条路线出来的丙烯都是优等品，丙

烯贸易量中长约占比 30-40%。 

6）K-COT路线主要的作用不是为了赚钱，是为了让京博从一个炼厂转化为一个石化厂（因

为这个路线用的是炼厂产出的产品作为原料） 

7）PDH 过去扩建那么多是为什么，未来会扩建：过去 10 年丙烯下游挣钱是大家一股脑扩

建 PDH 的主要原因，但是现在下游不挣钱了，未来京博是否投产扩建主要看下游需求，现在京

博目标在于做高端化学品和高端材料，而不是基础化学品，所以短期不会扩建丙烯或者其他基

础化学品的产能。 

8）公司期货采用净头寸管理模式，所有盘面和现货一起看，根据比例折算后看效果，用

启明套保系统。 
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（七）淄博齐翔腾达化工股份有限公司 

 

1、基本情况：淄博齐翔腾达化工股份有限公司是山东能源集团控股经营的国有上市企业，

隶属于山东能源集团新材料有限公司，以碳三、碳四深加工为主营业务，成立于 2002 年，

2010年在深圳证交所上市（SZ002408）。公司现有职工 3000余人，经过多年发展，公司已经实

现对碳四资源的“吃干榨净”，资源利用率国际领先，是世界最大的碳四深加工产业基地。公

司主导产品甲乙酮（设计年产能 26 万吨）、顺酐（设计年产能 40 万吨）产销量多年稳居世界

第一，MMA、丁腈胶乳产能全国最大。此外，还主要生产丙烯、环氧丙烷、丙烯酸、异丁烯、

MTBE、叔丁醇、丁二烯、顺丁橡胶、丁苯胶乳等产品，并建有配套的储运、锅炉、污水处理、

危废处置等装置。 

2、交流环节： 

1）公司采购的原料主要有丙烷丁烷，其中丙烷 80%是进口（拼船采购，长约和现货采购都

有），少量的国内采购，进口部分中东较多，丁烷主要是采购自齐鲁石化，通过管道输送过来。 

2）生产的丙烯，除了自己消化，还有不少外销，主要供给淄博本地周边地区，淄博本地
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碳三碳四消费企业很多。 

3）目前齐翔腾达的 PO 装置正在停车技改中，近期价格相对稳定，因为原料丙烯价格比较

稳定。 

4）齐翔本来的 PDH 装置是 70 万吨，但是目前改成混烷脱氢装置，通过原料混合烷烃脱氢

变成丙烯丁烯混合物，其中丙烯年产 42 万吨，其他是丁烯。由于碳四产业链目前效益比较好，

因此企业这样的技术改造大大提高盈利性，整个改造投资不到 2 亿，用时一年左右时间，属于

国际首例。 

5）丙烯外放量 400 吨/天。 

6）公司混烷脱氢项目生产的丙烯含水量在 10 以下，氢气主要外销，因为淄博市全国氢能

源试点城市，所以氢气很好卖，定价按照市场价，大约 2.1元/立。 

7）对于未来精细化工行业怎么看：齐翔认为，公司目前的主要产品是介于精细化工和基

础化工之间，两者各自有自己的需求领域，目前很多炼油企业都往炼化一体化方向转型，这是

全国的大趋势，因此未来公司也会根据市场需求继续向终端产品发展。 

8）目前公司有 6个 5000立方罐，满度存在一些变化。 
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